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Wielkopolskie firmy posrednictwa w obrocie nieruchomosciami
zrzeszone w sieci nieruchomista.pl jako pierwsze w Polsce w
zorganizowany sposéb wprowadzaja do obrotu oferty ,, 0% prowizji”.

Redakcja: Co to oznacza?

Danuta Talarczyk-Scheller, Prezes Zarzadu nieruchomista.pl:
,0% prowizji” to informacja dla uczestnikow rynku, ze cate
wynagrodzenie za wykonanie ustugi posrednictwa pokry-
wa sprzedajacy lub wynajmujacy konkretng nieruchomos¢.
Krotko mowigc oferta ,zero” to oferta znana juz pod uprosz-
czonym hastem reklamowym : ,kupujacy nie pfaci prowizji".

Dlaczego biura sieci nieruchomista.pl wprowadzaja taki
standard ofert?

Coraz powszechniej sg stosowane umowy posrednictwa w
obrocie nieruchomosciami z klauzulg wytacznosci. Posred-
nicy reklamuja swoje oferty publicznie, w sposéb bardzo
otwarty, podajac coraz wiecej szczegdtowych informaciji,
zdje¢, planéw itp. Zywiotowo rozwijajacy sie Internet i fa-
twos¢ wyszukania w nim potrzebnych informacji sprawia,
ze coraz czesciej klienci sami dokonuja selekgcji i znajduja
interesujace ich oferty posrednikow. Zgtaszaja sie do biura
posrednictwa wskazujac konkretna nieruchomosé, ktéra sa
zainteresowani. Czesto stwierdzajg, ze nie potrzebuja zad-
nej obstugi i zgtaszaja sie tylko dlatego, ze oferta jest aku-
rat w posiadaniu posrednika. Dajemy temu Klientowi taka
mozliwos¢ — wybiera oferte przygotowang do sprzedazy z
przystowiowej potki.

Jak wiec bedzie teraz wygladata wspoétpraca potencjal-
nego nabywcy z biurem sieci nieruchomista.pl ?

Nowy standard pracy, polegajacy na wprowadzeniu ofert
,0% prowizji” otworzy potencjalnemu nabywcy nowe moz-
liwosci wspétpracy z biurem nieruchomosci zrzeszonym
w sieci nieruchomista.pl . Teraz kupujacy bedzie miat dwie
nowe mozliwosci:

1. Sam dokona wyboru oferty oznaczonej jako oferta ,0% pro-
wizji” ( jakoby wybierze produkt , z pétki”) - woéwczas nie po-
niesie zadnych optat na rzecz sprzedawcy/posrednika — tak jak w
kazdym innym sklepie,

2. Wybierze produkt z ,potki” - oferte oznaczona jako ,0% pro-
wizji”, ale zyczy sobie wykonania dla niego konkretnych, indywi-
dualnych czynnosci przez posrednika na podstawie odrebnej
umowy , za umowionym wynagrodzeniem posrednika .
Oczywiscie poszukujacy oferty nadal bedzie mdgt zamowi¢
typowa, a raczej dotychczas typowa ustuge posrednictwa
czyli wyszukanie oferty o zadanych parametrach na podsta-
wie umowy posrednictwa.

Samodzielne dokonanie wyboru oferty oznaczonej lo-
gotypem ,,0% prowizji” pozwoli Kupujacemu zaoszcze-
dzi¢ na ustudze Posrednika, jaka korzys¢ z takiego roz-
wiazania beda mieli Sprzedajacy ?

Jeste$my przekonani, ze Sprzedajacy réwniez docenia zale-
ty takiego standardu obstugi. Posrednik przyjmujac oferte
do sprzedazy lub najmu na zasadzie wyfacznosci podej-
muje zobowiazanie, ze dochowa szczegoélnej starannosci w
wykonaniu czynnosci posrednictwa. Nowy standard ofert
,0% prowizji” pozwoli dotrze¢ do tej grupy potencjalnych
Nabywcéw, ktérzy z zatozenia nie chcieli korzysta¢ z ustug
biur posrednictwa w obrocie nieruchomosciami i nie byli
zainteresowani oferta tych biur. Teraz nasze oferty dotrg do

tych klientéw. Dla Sprzedajagcego oznacza to wieksza grupe
potencjalnych klientéw, a co za tym idzie szybsza i skutecz-
niejsza sprzedaz, o ktérg na aktualnym rynku nie jest wcale
tatwo.

lle bedzie to kosztowato Sprzedajacego ?

Wprowadzajac ten system obstugi klienta decydujemy sie
na nizsze niz dotad przychody przy jednej transakgcji, bo
bedziemy dzieli¢ sie wynagrodzeniem uzyskanym od Sprze-
dajacego z Posrednikiem, do ktérego zgtosit sie Kupujacy.
Liczymy jednak na wieksze obroty. Stad standardowo be-
dziemy oczekiwali utrzymania wynagrodzenia od Sprzeda-
jacego w wysokosci zwyczajowych 3 % wartosci transakgji
sprzedazy.

Jak klient bedzie mégt rozrézni¢, ktora oferta jest ofer-
ta , 0% prowizji”, a ktora nie ?

Aby sytuacja byta dla poszukujacych zrozumiata, wszystkie
oferty z opcjg ,0% prowizji"beda oznaczone specjalnym,
prezentowanym tutaj logotypem, ktéry jest komunikatem:
«Kupujacy nie ptaci prowizji, wynagrodzenie Posrednika
pokrywa Sprzedajacy”. Chcemy , aby z czasem takie oferty
stanowity 90 % wszystkich ofert. Pierwsze takie oferty w
biurach naszej sieci oraz na naszym portalu www.nierucho-
mista.pl pojawig sie juz w tym miesigcu. Prosze ich takze
szukac poczawszy od marcowego wydania w miesieczniku
Cos Ciekawego.

Wprowadzenie standardu ,,0% prowizji” jest absolutng
nowoscia na polskim rynku, poniewaz wprowadza ja
sie¢ niezaleznych, indywidualnych biur dziatajacych w
sieci nieruchomista.pl. Czy ten standard jest juz stoso-
wany przez innych ?

Nowa jakos¢ czyli oferta ,0% prowizji” jest rewolucyjng
zmiang w dziataniu sieci niezaleznych biur na rynku wiel-
kopolskim, ktéra jednak jest juz od niedawna wprowadzana
w pojedynczych firmach w pétnocnych regionach naszego
kraju, a od bardzo dawna funkcjonuje na innych dobrze
rozwinietych rynkach zagranicznych, w szczegélnosci na
rynku amerykanskim. Podkredli¢ nalezy, ze w sytuacji, kiedy
kupujacy ma prawie dowolny wybor ofert, szybka lub pilna
sprzedaz jest niezwykle trudna. Nawet znaczne obnizenie
ceny przez wiascicieli nie jest wystarczajaco skuteczne - ku-
pujacy intensywnie szukajg ,okazji”. Oferta ,0% prowizji"
pozwoli trafi¢ nie tylko do innych posrednikéw czy klien-
tow korzystajacych z ustug posrednika, ale takze do klien-
tow, tzw. bezposrednich czyli tych, ktérzy nie potrzebuja
obstugi posrednika i nie chca za taka obstuge ptaci¢.

Czy nowy standard oferty jest zgodny z obowiazujacy-
mi przepisami ?

Reprezentowanie przy transakcji tylko jednej strony , w
przypadku oferty 0% prowizji” sprzedajacego, jest nie tylko
zgodne z obowiazujacymi przepisami prawa, standardami
zawodowymi, ale tez bardziej etyczne. Jest to réwniez sytu-
acja, ktorg popiera Ministerstwo Infrastruktury.



